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Timber Praha - reziden¢ni projekt

o Uspésny prodej prvni vicepatrové dfevostavby v Ceské republice
e Kompletni marketingova a obchodni strategie na kli¢ bourajici predsudky
a strach z vicepodlaznich dfevostaveb
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Timber Praha predstavuje historicky prvni vicepodlazni bytovy
projekt v Praze postaveny z masivnich kfizem vrstvenych
drevénych panell (CLT). Projekt cilil na prémiovy segment klient(
s dirazem na maximalni udrzitelnost, $pickové technologie

a zdravé vnitini prostredi. Celkem nabizel 62 byt o dispozicich
1+kk az 4+kk, kazda jednotka disponuje terasou nebo predza-
hradkou. Realitni kancelai LEXXUS NORTON zajistovala kompletni
prodejni i marketingovou strategii, diky kterému byl Uspésné
kompletné vyprodan.

Vyzva:
Prosadit novy standard na konzervativnim trhu

Prazsky realitni trh je tradi¢né orientovan na konvenéni stavebni
materialy (cihla, beton). Uvést do prémiového segmentu
vicepodlazni difevostavbu s sebou neslo nékolik zdsadnich vyzev
a bylo potfeba tomu prizpUsobit marketingovou strategii:

° Edukace trhu:
Nutnost prekonat pripadné predsudky spojené s difevostavbami a vysvétlit technologickou vyspélost
a odolnost CLT paneld.
. Obhdjeni prémiové ceny:
Argumentaéné podlozit hodnotu projektu, kde klient neplati pouze za lokalitu a metraz, ale predevsim za pokrocilé
technologie a zdravé mikroklima.

. Zacileni na spravnou cilovou skupinu:
Najit a oslovit kupuijici, ktefi u prémiové nemovitosti vyZzaduji nejen luxus, ale i vysokou miru udrzitelnosti
a technologické inovace.

Vysledek: Trh je pfipraven na inovace

Projekt Timber Praha byl vyprodan na zac¢atku roku 2026 - tedy témeér 3 roky po spusténi prodeje. Tim potvrdil, Ze esky trh

s prémiovymi nemovitostmi prochazi transformaci. Poptavka ukazala, Ze bonitni klienti jsou ochotni investovat do progresivnich
a ekologickych feSeni, pokud jsou spojena s nejvyssim standardem bydleni a uzndvanym developerem s mnohaletou zkusenosti.
Prodej projektu prostrednictvim realitni kancelare LEXXUS NORTON stanovil novy benchmark na prazském reziden¢nim trhu.
Pripadova studie dokazuje, Ze spojeni vizionarského developmentu s cilenou a odbornou obchodni strategii dokaze uspésné
zavést a vyprodat zcela novy produktovy segment i v konzervativnéjsSim trznim prostredi.
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