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Vila Clemance - rezidencni projekt

7 oo v ”

e Exkluzivni prodej Sesti vyjimecnych byt v historické vile na Hfebenkach

Zadani

Vila Clemance je komorni rezidenéni projekt

o Sesti bytovych jednotkach, zasazeny do noblesni

funkcionalistické vily v prestizni vilové ¢tvrti Praha 5
- Hrebenky, v blizkosti park Klamovka a Ladronka.

Kazdy byt nabidl nadstandardni plochu (od 120
do 190 m?), dispozice 4+kk nebo 5+kk a $pickové
technologické vybaveni - tepelné ¢erpadlo
zemeé-voda, podlahové vytapéni, stropni chlazeni,
rekuperaci, hlinikova okna s trojskly a chytrou
domaéacnost.

Prestoze $lo o mimoradny projekt, béhem prvniho
roku (2023—2024), kdy developer prodaval jednotky
samostatné, nebyl prodan jediny byt. V srpnu 2024
prebiréa exkluzivitu prodeje LEXXUS NORTON s cilem
projekt rebrandovat, ozZivit komunikaci a rychle
zvysSit prode;j.

Cile a strategie

Cilem spolupréace bylo ozivit prodej projektu Vila Clemance, ktery se po roce od zahajeni vystavby nepodafilo developerovi
samostatné rozprodat. Po prevzeti exkluzivniho zastoupeni v srpnu 2024 jsme navrhli novou prodejni a komunikaéni strategii
s cilem oslovit cilovou skupinu bonitnich klientl a prodat v§ech Sest jednotek do jednoho roku.

Strategii jsme rozvrhli do nékolika navazujicich kroku. V prvni fazi jsme pracovali s dostupnymi vizualizacemi a architektonickym
konceptem. Spustili jsme zakladni komunikaci: pripravili jsme newsletter pro klientskou databazi LEXXUS NORTON, vydali tiskovou
zpréavu, projekt uvedli na webu lexxusnorton.cz a realitnich serverech. Zaroven jsme spustili vykonnostni online kampané - pres
Google Ads, Sklik, Facebook a Instagram — a zacali budovat znacku projektu skrze obsah a PR vystupy.

S postupem vystavby a dokonéenim vzorového bytu jsme plynule presli ke druhé fazi. Klicovym bodem bylo nasazeni profesi-
onalnich fotografii a videospotu, které vyrazné zvysily atraktivitu prezentace a prinesly vy$si konverze. Zajemcim jsme mohli
nabidnout i prohlidky dokonéeného prostoru, coz zasadné urychlilo rozhodovaci proces. Tuto fazi jsme podpofili intenzivné;jsi
online reklamou a remarketingem, zaroven pokracovala cilena offline propagace véetné tisténé inzerce a PR ¢lanku.

Komunikace se od zac¢éatku opirala o kli¢ové vyhody projektu - vyjime€nou lokalitu v srdci Hfebenek, $pi¢kovy technologicky
standard (véetné tepelného cerpadla, stropniho chlazeni &i chytré domacnosti) a komorni charakter celého domu s pouhymi
Sesti byty.
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Vysledek

Do ¢ervence 2025, tedy béhem jedenacti mésicll od prevzeti projektu, se nam podarilo prodat v§echny bytové jednotky. Prodeje
probihaly bez cenovych slev a v nékolika pripadech za vyssi nez plivodné planované ceny.

Zéasadnim faktorem Uspéchu byla schopnost prevést hodnotu projektu do kvalitni a divéryhodné prezentace - at uz $lo o vizualni
styl, vybér marketingovych kanall nebo osobni pfistup k zajemclm. Nejvyssi konverzni vykon prinesly fotografie a video ze
vzorového bytu, které oslovily cilovou skupinu hledajici vysoky
standard, klid a eleganci.

Uspéch projektu podtrhla i nominace na ocenéni v soutézi
Estate Awards 2024 v kategorii Rezidenéni projekt — exkluzivni
bydleni. Vila Clemance se tak stala ukazkou, ze i mensi, velmi
komorni projekty mohou byt na trhu vyjimeéné Uspésné -
pokud je jim vénovana odpovidajici pozornost, péce

a profesionalni pristup.
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