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Case study

Arcus City - rezidencni projekt

e Marketing cileny na klidné rodinné prostfedi v blizkosti zelené
e Rozsahla podpora OOH a mnozstvi specialnich akci

Zadani

Arcus City je moderni rezidenéni komplex
modernich budov situovany v lokalité na pomezi
prazskych Stoduilek a Reporyji. Nabizi celkem
221jednotek (véetné 5 retailovych) od dispozice
1+kk o velikosti 39 m? az po prostorné byty 4+kk

o velikosti az 101 m2. Prvni etapa startovala budovami
A, B, C, D, které pozdéji doplnily budovy E a F, na
coz plynné navézala Il. etapa s budovami G, Ha l.

K vétsiné bytl pripada balkdn, terasa ¢i zahrada.

Cilem p¥i prodeji bylo zaujmout riizné skupiny
klientd, od jednotlivcl a parl pres rodiny s détmi

¢i seniory. Tato ¢tvrt je znama svou malebnosti

a vysokou bezpecénosti, nabizi veSkerou ob&anskou
vybavenost — materské, zakladni a stfedni skoly,
obchody, sluzby, sportovisté, restaurace &i zdravotnicka zafizeni. Navic diky blizkosti bioparku Repora, Prokopskému &i Dalejskému
udoli je idedlnim mistem pro aktivni traveni volného ¢asu v pfirodé. Vyborna je také dopravni dostupnost centra Prahy jak pomoci
hromadné dopravy, tak vlastniho automobilu.

Cile a strategie

Ukolem bylo kompletni vyprodani projektu pomoci dobfe nastavené strategie odrazejici aktualni déni na trhu. Kli¢ové bylo
komunikovat dlraz na klidné a rodinné prostredi v blizkosti zelené, které je bezpochyby jednou z nejvétsich prednosti projektu.
Marketingovy tym diky bohatym zkusenostem nastavil ve spolupraci s developerem komunikacni strategii, ktera obsahla online

i offline kanaly. Online komunikace zahrnovala PPC kampané, dale kampané na Facebooku a Instagramu véetné dynamickych

a remarketingovych kampani, ¢i osloveni databaze ¢itajici 30 000 kontaktl. VSechny tyto aktivity navic doplnila obsahla OOH
kampan na vybranych mistech v okoli projektu a printova inzerce v lifestylovych médiich. Po celou dobu prodeje probihala

uzké spoluprace mezi developerem, realitnimi makléri i marketingovym tymem, aby komunikace vzdy reflektovala stavebni
dokoncenost a vyprodanost projektu. Navic cely prodej doprovazela rada specidlnich akci, jako je dotovana hypotéka ¢i parkovaci
stani zdarma, na coz byl vzdy kladen dliraz predevsim v online komunikaci.

Vysledek

Prodej I. etapy byl zahajen v srpnu 2020 a do roku 2022 bylo prodéno 73 % ze vSech 150 jednotek v budovach A - F. Ke kompletnimu
vyprodéni doslo v prosinci 2023. V |été 2022 byla zahajena vystavba druhé etapy v podobé budov G, H a |, na coz navéazalo i zahajeni
jejiho prodeje. Ta zaznamenala stejné stabilni vinu zajmu jako etapa predchozi - do konce roku 2024 bylo prodéano 86 % jednotek.

V z&ri 2025 byla podepséana posledni volna jednotka a projekt byl tak po témér 5 letech od zahajeni prodeje finalné vyprodan dle
plant developera.
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